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7.3.8 हमारे आसपास के बािार नागररक शास्त्र 
 

 

अभ्यास 
 

प्रश्न 1. एक फेरीवािा, जकसी दुकानदार से कैसे जिन्न है? 

उत्तर: एक फेरीवाला दैनिक उपयोग की नवनिन्न वसु्तओ ंजैसे सब्जी, फल आनद को एक स्थाि से दूसरे स्थाि पर जाकर बेचता है और लोगो ंको 

खरीदिे के नलए कहता है। उसकी कोई पक्की दुकाि िही ंहै। वह अपिे 'ठेले' पर सामाि लाता है, उन्हें बेचता है और अपिे घर वापस लौट आता 

है। लेनकि एक दुकाि मानलक पडोस या बाजार में एक स्थायी दुकाि का मानलक है। वह घर-घर जाकर अलग-अलग सामाि िही ंबेचता है। इसके 

बजाय, ग्राहक अपिी जरूरत की वसु्तओ ंको खरीदिे के नलए उसकी दुकाि पर आते हैं। 

 

प्रश्न 2: जनम्न िाजिका के आधार पर एक साप्ताजहक बाजार और एक शॉजपींग कॉम्प्लेक्स की िुिना करिे हुए उनका अींिर स्पष्ट कीजिए। 

बाजार बेचे िाने वािे सामान का प्रकार माि की कीमिें जवके्रिाओीं खरीदारो ीं 

साप्तानहक बाजार 
    

शॉनपंग कॉम्प्लेक्स 
    

 

उत्तर: 

बाजार बेचे िाने वािे सामान का प्रकार माि की कीमिें जवके्रिाओीं खरीदारो ीं 

साप्तानहक बाजार सब्जब्जयां, नकरािे का सामाि, कपडे का 

सामाि, बतति 

सस्ती दरें  अिनफक्स्ड दुकािें आस-पास के लोग 

शॉनपंग कॉम्प्लेक्स ब्ांडेड और गैर-ब्ांडेड महंगी दरें   नफक्स्ड दुकािें अमीर लोग 

 

3. स्पष्ट कीजिए जक बाजारो ीं की श्रींखिा कैसे बनिी है? इससे जकन उदे्दश्ोीं की पूजिि होिी है? 

उत्तर: बाजारो ंकी एक श्रंखला थोक बाजारो ंसे शुरू होकर खुदरा दुकाि मानलको ंतक बिाई जाती है जो सीधे उपिोक्ताओ ंको बेचते हैं। थोक 

बाजारो ंऔर खुदरा नवके्रताओ ंके बीच मध्यम और बडे व्यापारी हैं। उदाहरण के नलए, एक फेरीवाला या खुदरा नवके्रता शहर के थोक व्यापारी से 

लाब्जिक की वसु्तएं खरीदता है। शहर का थोक व्यापारी, बदले में, शहर के एक बडे थोक व्यापारी से खरीदता है। शहर का थोक व्यापारी फैक्ट्र ी से 

सीधे बडी मात्रा में लाब्जिक का सामाि खरीदता है और उन्हें अपिे गोदाम में िोर करता है। इस प्रकार, बाजार की एक श्रंखला बिती है। 

बाजार की एक श्रंखला उत्पादक और उपिोक्ताओ ंके उदे्दश्य को पूरा करती है। क्ोनंक ि तो कोई उत्पादक नकसी व्यब्जक्तगत उपिोक्ता को कम 

मात्रा में माल बेच सकता है और ि ही कोई व्यब्जक्तगत उपिोक्ता उत्पादको ंसे बडी मात्रा में माल खरीद सकता है। इसनलए, थोक व्यापाररयो,ं खुदरा 

नवके्रताओ ंआनद को उत्पादको ंऔर उपिोक्ताओ ंको जोडिे की आवश्यकता है 

 

प्रश्न 4: सब िोगो ीं को बाजार में जकसी िी दुकान पर िाने का समान अजधकार है। क्या आपके जवचार से महँगे उत्पादो ीं जक दुकानो ीं के बारे 

में बाि सत्य है? उदाहरण देकर स्पष्ट कीजिए। 

उत्तर: सिी व्यब्जक्तयो ंको बाजार में अपिी पसंद की नकसी िी दुकाि पर जािे का समाि अनधकार है। इससे कोई फकत  िही ंपडता नक दुकाि महंगी 

है या सस्ती वसु्तओ ंको बेचिे वाली एक साधारण दुकाि। हम नकसी िी दुकाि पर जािे और नवनिन्न उत्पादो ंको देखिे और कीमत हमारी जेब के 

अिुरूप होिे पर खरीदिे के नलए स्वतंत्र हैं। हम इस नबंदु को एक उदाहरण के माध्यम से समझा सकते हैं। कनवता और सुजाता अंजल मॉल गईं। वे 

एक दुकाि में घुस गए जो ब्ांडेड रेडीमेड कपडे बेच रही थी। उन्होिें कुछ कपडे देखे और नफर मूल्य टैग को देखा। उिमें से कोई िी 2000 से कम 

िही ंथा, साप्तानहक बाजार मूल्य का लगिग पांच गुिा। कीमत उिकी जेब के अिुरूप िही ंथी। इसनलए वे दूसरी दुकाि पर चले गए। 

 

प्रश्न 5: बाजार में गए जबना िी खरीदना और बेचना हो सकिा है। उदाहरण देकर इस कथन जक व्याख्या कीजिए। 

उत्तर: 'बाजार में जाए नबिा खरीदिा और बेचिा हो सकता है। कोई िी फोि या इंटरिेट के माध्यम से कई तरह की चीजो ंके नलए ऑडतर दे सकता 

है और सामाि घर या जहां जरूरत होती है वहां पहंचाया जाता है। क्लीनिक और िनसिंग होम में हम आजकल देखते हैं, नबक्री प्रनतनिनध डॉक्ट्रो ंकी 

प्रतीक्षा कर रहे हैं या नवनिन्न वसु्तओ ंया दवाओ ंके नलए दुकािो ंपर ऑडतर ले रहे हैं।  इस प्रकार खरीद और नबक्री अलग-अलग तरीको ंसे होती है। 


